Arti kel aus dem Borsenkurier vom 1. Aug. 2002
DI E W ENER WOHNGEBAUDEVERSI CHERUNG

Wer I mmobilien besitzt oder verwaltet, hat auch

» ver si cherungsprobl eme”“. Von Schlichtungsstell enverfahren
auf grund fehl ender Vorschatzungen bis zu den Tiucken ei nes
Ei gent inerwechsel s gi bt es reichlich Ri sikopotential. Der
Ver si cherungsmakl er fiahrt Sie durch den Dschungel von

Bedi ngungen und Pram entarifen der Whhngebaudever si cher ung.

In jedem Fall enpfehl enswert ist die Veranlassung einer
Vorschat zung fiar die Liegenschaft. Sie erspart im Anl assfal
unangenehne Schlichtungsstell enverfahren. D e Vorschéat zung
durch ei nen Sachverstandi gen | egt die Versicherungssume auf
Neubauwertbasis gerichtlich fest und bietet damt die Gewahr,
dass bei einer Valorisierung in den nachfol genden zehn Jahren
kei n anfecht barer Tatbestand entsteht. Voraussetzung ist aber,
dass das Schat zgutachten und nicht die Versicherungspolizze
valorisiert wird. Denn imNormal fall kdnnen gerundete
Prozentsatze und di e Neuwertsumre der Polizze w eder zu

er hebl i chen Abwei chungen f Uhren.

Da all e Versicherungsgesell schaften unterschiedliche

Bedi ngungen und Pram entarife anwenden, ist es besonders

wi chtig, im Schadenfall nicht auf den Kul anzweg angew esen zu
sein. Mt einheitlichen Mkl erkl auseln ist eine
vorvertragliche Festl egung ohne Probl eme nbglich.

Ei ner qualifizierten Beratung durch einen spezialisierten

Ver si cherungsmakl er bedarf es auch bei m Ei gent inmerwechsel . Z.
B., weil sogar die vereinbarte Kindbarkeit unter Unstanden

ni cht reicht, umvon Dauerrabattrickforderungen verschont zu
bl ei ben. Jeder Versicherungsvertrag sollte deshalb
prophyl akti sch ei nen sol chen Forderungsverzicht durch das

Ver si cherungsunt er nehnen bei nhal ten. Aber auch di e kurze
Frist, die nach der Eintragung i m G undbuch zur Verflgung
steht, verhindert eine optinale Versicherungsl 6sung fir eine
erwor bene Li egenschaft. Auch bei Kaufverhandl ungen sollte der
qual ifizierte Versicherungsnmakl er deshal b ein Partner sein. Es
geht aber nicht imrer nur um Vertragsabschl tisse, fur die der
Ver si cherungsmakl er die beste Adresse ist, umeine sinnvolle
und geset zeskonf or ne Wbhngebaudever si cherung zu bef unden.

Auch im ,Alltagsgeschaft” | auern jede Menge FulRangel n!

Die m etrechtskonforne Versicherungsprame (gem 8 21 MRG
kann | hnen jeder qualifizierte Versicherungsnakl er berechnen.
Si e haben dann die Sicherheit, dass der Status gesetzeskonform
ist und allen etwai gen Anfechtungen bei einer

Schl i chtungsstel |l e oder einem Cericht standhalt.



Zu guter Letzt erwi rbt jeder Hausei gentumer und

| mobi | i enverwal ter mt dem Versi cherungsnakl er auch ei nen
Partner, der nicht nur konpetent, kundenorientiert und
unabhangi g agi ert, sondern auch von Gesetzeswegen Uber eine
ausr ei chende Versi cherungsdeckung verfigt, um bei eventuellen
Ver mbgensschaden Ersatz zu | eisten. Aber das ist eine andere
Geschi chte.
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